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# i n s t a g r a m i ş l e t m e

Başarılı Bir İşletme İçin
Stratejiler
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1 Hesabınızı İşletme
Hesabına Çev�r�n
Instagram istatistikleri ile
hangi gönderilerin ve
hikayelerin en çok etkileşim
aldığını görebilirsiniz. 
Bu veriler arasında, demografik bilgiler, gönderi
başına etkileşimler, sayfa görüntülemeleri ve
daha fazlasını bulunmaktadır.
Aynı zamanda iletişim bilgilerinizi ekleyerek
müşterilerinizin ve potansiyel müşterilerinizin
sizinle daha kolay iletişim kurmasını
sağlayabilirsiniz.
Sayfanıza "Randevu Al", "Yemek Siparişi Ver"
vb. eylem düğmeleri ekleyebilir, kullanıcıların
işletme ile doğrudan etkileşime geçmesini ve
belirli eylemleri gerçekleştirmesini
kolaylaştırabilirsiniz.
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2 Marka K�ml�ğ�n�z�
Oluşturun
İyi bir logo, marka renkleri
ve tonu oluşturun. Bu,
markanızın tanınabilirliğini
ve takipçilerinizle
bağlantısını artırır.

3 Hedef K�tlen�z� Tanıyın
İdeal müşteriniz kim? Bu
kişinin demografik bilgileri,
ilgi alanları, alışkanlıkları ve
ihtiyaçları neler? Ürününüz
veya hizmetiniz bu
ihtiyaçları nasıl karşılıyor
veya bu sorunları çözüyor?
Hedef kitleniz bilgilerini nereden alıyor? Hangi
sosyal medya platformlarını kullanıyorlar, hangi
dergi veya gazeteleri okuyorlar, hangi web
sitelerini ziyaret ediyorlar?
Tüm bunları uzun uzun düşünerek analiz edin
ve hedef kitlenizin kimler olduğunu belirlemeye
çalışın.
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4 Kal�tel� İçer�kler
Oluşturun
Görsel açıdan çekici, ilgi
çekici ve bilgilendirici
içerikler oluşturun.
Görseller, videolar ve
hikayeler aracılığıyla
ürünlerinizi ve hizmetlerinizi
tanıtın.

5 Düzenl� olarak Gönder�
Paylaşın
Instagram algoritması
düzenli olarak içerik
paylaşan hesapları tercih
eder. Bu nedenle, mümkün
olduğunca tutarlı bir şekilde
paylaşım yapmayı
hedefleyin.

Bir içerik planı oluşturarak kendi paylaşım gün ve
saatlerinizi belirleyin. Her gün paylaşım
yapamıyorsanız bile haftada 3 ya da 4 kere
paylaşım yapmaya çalışın.
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6 Hashtag Stratej�s�
Oluşturun
içeriğinizin daha geniş bir
kitleye ulaşmasına yardımcı
olması için kendinize bir
hashtag dosyası yapın.
Sektörünüzle alakalı en az
15 20 tane hashtag
belirleyin.

7 Tak�pç�lerle Etk�leş�me
G�r�n
Gönderilere ve hikayelere
yorum yapın, DM'leri
yanıtlayın ve anketler ve
yarışmalar gibi etkinlikler
düzenleyin. Bu, takipçilerle
bağlantı kurmanıza ve onları
müşterilere dönüştürmenize
yardımcı olur.

Bu hashtaglerin ürün veya hizmetinizle alakalı
olmasına özen gösterin. Kullanmadan önce mutlaka
o kelimelerin kullanıldığına ve sizin ürün ya da
hizmetinize karşılık gelmesine dikkat edin.
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8 Reklamları Kullanın
Instagram reklamları,
işletmeyi daha geniş bir
kitleye tanıtmak için
mükemmel bir araçtır. Bu,
marka bilinirliğinizi ve
satışlarınızı artırmanıza
yardımcı olur.

9 Anal�zler� Kullanın
Instagram'ın sağladığı
analitik araçları kullanarak
hangi gönderilerin daha iyi
performans gösterdiğini
belirleyin ve stratejinizi
buna göre ayarlayın.

10 Hesabınızda Sürekl� Akt�f Olun
İçeriklerinizi paylaştıktan
sonra gelen yorumlara,
mesajlara mutlaka cevap
verin. Unutmayın, burası
sizin dükkanınız ve sizinle
etkileşime geçen herkes
potansiyel müşteriniz..



Dijitalde işini daha
da ileriye
götürmek
istiyorsan benimle
iletişime
geçebilirsin.
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sedef@madduck.com.tr

S e d e f  G ü n e ş


